MEDCOMTECH

Barcelona, 27 de abril de 2012

Muy Sres. Nuestros,

En cumplimiento de lo dispuesto en la Circular 9/2010 del Mercado Alternativo Bursatil y para su puesta a
disposicion del publico, Medcomtech, S.A. presenta la siguiente Informacion Anual de cierre del ejercicio
2011.
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1.- CARTA A LOS ACCIONISTAS

Apreciado accionista:

Le presentamos el Informe Anual sobre los resultados de la evolucion de Medcomtech, S.A. durante el
ejercicio 2011.

El 25 de marzo de 2010, Medcomtech se convirtio en la primera Compafia espafiola independiente
especializada en la distribucion de instrumental y material médico ortopédico y reconstructivo en cotizar
en el Mercado Alternativo Bursatil (MAB), incorporandose al segmento de Empresas en Expansion. La
decision de cotizar en el MAB fue impulsar el crecimiento de la compaiia aprovechando las
oportunidades de expansion del sector, ademéas de potenciar el prestigio, notoriedad e imagen de marca
de Medcomtech.

Dos afios después de su incorporacion, Medcomtech continia enfocando su estrategia hacia la
distribucion de productos tecnolégicamente avanzados en las areas de ortopedia, traumatologia y
neurocirugia en Espafia y Portugal y en Italia también, mercado donde la Compaiiia ha entrado este afio.

Desde el punto de vista econémico, Medcomtech consolida su modelo de crecimiento. El importe neto de
la cifra de negocio de la Compania en el ejercicio 2011 alcanzé la cifra de 14,5 millones de euros,
registrando un incremento de facturacion en el ejercicio 2011 del 17,7%. A finales del ejercicio 2011,
Medcomtech presenta un EBITDA, calculado como el resultado de explotacion mas las dotaciones para
amortizaciones de inmovilizado y para insolvencia, de 1,5 millones de euros y un margen EBITDA de
10,5%.

Desde el punto de vista de modelo de negocio, la Compaiiia prosigue con su mision de estar a la
vanguardia a nivel mundial de la innovacion y mejora de los productos de cirugia Ortopédica,
Traumatologica y de Columna para cumplir el compromiso con sus clientes de aportar los mejores
instrumentales y materiales en cada una de sus lineas de negocio. En este sentido, Medcomtech ha
incorporado nuevos proveedores a su cartera y cuenta con 23 proveedores aumentando de esta manera
su nivel de diversificacion.

Tras un afio tan intenso como 2011, la Compaiiia afronta 2012 con el reto de consolidar su expansion
internacional, principalmente en Italia.

Medcomtech contintia trabajando para seguir proporcionando productos pioneros, innovadores y de gran
calidad, con el objetivo de responder a las necesidades de los profesionales médicos y en consecuencia
las necesidades de los pacientes, contribuyendo a la salud y bienestar de las personas.
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2. INFORME DE SEGUIMIENTO EN RELACION A LOS ESTADOS

FINANCIEROS DEL EJERCICIO 2011

A. Cuenta de pérdidas y ganancias

A continuacién se muestran las cuentas de pérdidas y ganancias de los ejercicios cerrados a 31 de

diciembre 2010 y 2011:

Importe neto de la cifra de negocio 123024 100.0% 1448338 17.7% 100.0%
Aprovisionamientos - 46659 -37.9% - 44515 -46%  -31%
MARGEN BRUTO 76366 621%  10.0324 314% 693%
Gastos de personal - 24311 -198% - 41427 T704% -286%
Ofros gastos de explotacion - 2566,7 -0.9% - 43752 T705% -30.2%
Amortizacion del inmovilizado - 3747 - 6079
Deterioro y resultado por enajenaciones del inmovilizado - 369
Ofros resultados -
RESULTADO DE EXPLOTACION 22211 906,6 -59.3%
Margen de explotacion (en % del importe neto de la cifra de negocio) 18,1% 6,3%
Gastos financieros - 3846 - 7219
Variacion de valor razonable en instrumentos financieros 75,0 - 143
Diferencias de cambio - 1214 91,7
RESULTADO FINANCIERO e R
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS 1.796,2 256,1 -857% i
Margen bruto (en % del importe neto de la cifra de negocio) 14,6% 1.8%
Gastos Extraordinarios
Impuesto sobre beneficios - 3061 - 779
RESULTADO DEL EJERCICIO 1.490,1 178,2 -88,0%
Margen neto (en % del importe neto de la cifra de negocio) 121% 1.2%
EBITDA 2.548,6 15145 -406%
Margen EBITDA (en % del importe neto de la cifra de negocio) 20,7% 10,5%

El EBITDA se calcula como el resultado de explotacion mas las dotaciones para

inmovilizado y para insolvencia.

amortizacion de

La Compaiiia ha conseguido incrementar su facturacion durante el ejercicio 2011 en un 17,7%. Como se
observa a continuacion, el incremento de facturacion se produjo en las divisiones de Columna (division
que comercializa productos destinados a los desordenes de la columna vertebral, principalmente la gama
de productos de tratamiento espinal, cervical y lumbar), y de Traumatologia (division que comercializa
productos reconstructivos para las extremidades superiores, mano, codo, mufieca y hombro).
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Columna (*) 6.290,5 7.897,7 25,5%
Traumatologia 32033 37204 16,1%
Extremidad inferior (**) 22483 22402 -0,4%

Biomateriales
Tt (000 euros)
(*) incluyendo cifoplastia

(**) Extremidad Inferior: division destinada a la comercializacion de productos reconstructivos de rodilla y caderz

11,6%
e

En lo que se refiere a rentabilidades, el incremento del margen bruto de la Compaiiia, definido por la
diferencia entre el importe neto de la cifra de negocio y los aprovisionamientos, ha sido del 31% entre el
cierre 2010 y el cierre 2011 y la Compafiia contabiliza un margen bruto del 69% del importe neto de la
cifra de negocio.

Esta mejora del margen bruto no se ve reflejada en el resultado de explotacion debido a decisiones de la
Compaiiia de recurrir en gastos imprescindibles para el mayor desarrollo de su negocio en el futuro.

El resultado de explotacion baja un 60% entre el cierre 2010 y el cierre 2011 para situarse en un 6,1% del
importe neto de la cifra de negocio después de contabilizar en concepto de otros gastos de explotacion,
1.034 miles de euros de gastos no recurrentes. Estos gastos corresponden principalmente a gastos de
apertura de las filiales en Portugal e Italia y gastos de consultoria externa para el desarrollo del andlisis
de procesos y mejora del sistema operativo para maximizar la eficiencia en la gestion del negocio,
principalmente del stock.

Otro elemento que impacta negativamente el resultado de explotacion de este ejercicio 2011 es el
aumento en un 70% de los gastos de personal. La Compaiiia durante el ejercicio 2011 ha incrementado
su personal, con la finalidad de dar cobertura al negocio en aquellas zonas donde el volumen de ventas
esta aumentando y a su vez de acometer la expansion internacional en ltalia y Portugal. La Sociedad
aument6 su plantilla de 42 personas a 31 de diciembre de 2010 a un total de 64 personas a 31 de
diciembre de 2011.

El impacto de estos gastos no recurrentes y de la politica de contratacion de la Compafiia se ve también
reflejado en el EBITDA que alcanza 1,5 millones de euros a finales de 2011, contra 2,5 millones el afio
anterior. El margen EBITDA en porcentaje del importe neto de la cifra de negocio baja a 10,5%; corregido
de 1.034 miles de euros de gastos no recurrentes alcanza una rentabilidad del 17,6%.

B. Balance de situacion

A continuacion se muestran los balances de situacion correspondientes a los ejercicios cerrados a 31 de
diciembre 2010 y 2011:

1) Activo
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ACTIVO NO CORRIENTE 38283 174% 48267 17,4%
Inmovilizado intangible 66,7 1298
Inmovilizado material 22127 10,1% 31835 114%
Inversiones en empresas del grupo 15,0
Inversiones financieras a largo plazo 13510  61% 13594  49%
Activos por impuesto diferido 1979 139,0
ACTIVO CORRIENTE 18.1656  82,6% 229891  826%
Existencias 6.6591  30,3% 77030 27,7%
Deudores comerciales y ofras cuentas a cobrar 107113  487% 142651 51,3%
Inversiones en empresas del grupo 207,8
Inversiones financieras a corto plazo 638,5 682,7
Periodificaciones a corb plazo 437 16,9
Efectivo y otros activos liquidos equivalentes 1129 1136
TOTAL ACTIVO 219939  100% 27.8158  100%

a. Activo no corriente

Medcomtech trabaja con productos para cirugia ortopédica y traumatologia de tecnologia muy avanzada
que requieren un instrumental de uso exclusivo. El instrumental se pone a disposicion de los clientes y es
en todo momento propiedad de la Compafiia. En Inmovilizado material, Medcomtech sigue el criterio de
reconocer como Utillaje dicho instrumental y de contabilizarlo por su precio de adquisicion neto de la
correspondiente amortizacion acumulada. Las altas ocurridas en el inmovilizado en el ejercicio 2011
corresponden principalmente a la compra del mencionado instrumental, motor del crecimiento del negocio
de la Compania.

El detalle y movimiento de las partidas incluidas en el inmovilizado es el siguiente (en euros):

"~ 186.761

Propiedad industrial 0 205
Aplicaciones informaficas 0 186.556
Amoriizacion Acumulada 0 -56.973

Inmovilizado Intangible, Neto 0 129.788

4880.970

Coste: 3.329.097  1.551.873 0
Instalaciones cnicas 14.400 0 0 14.400
Otas instalaciones, ufilaje y mobiliario 2410124  1.287.885 0  3.698.009
Equipos procesos de informacion 57.387 58.637 0 116.024
Elemenios de transporte " 644963 205.351 0 850.314
Ofro inmovilizado material 202.223 0 0 202.223
Amorfzacion Acumulada -1.116.409  -581.086 0 -1.697.495
Inmovilizado Material, Neto 2.212.688 970.787 0 3.183475

La Compaiiia sigue llevando a cabo un incremento importante en inmovilizado material, concretamente
en instrumental, con el objetivo de ganar en flexibilidad y calidad de servicios a sus clientes.

Tal y como constan en los hechos relevantes publicados, respectivamente, el 20 de mayo 2011 y el 21 de
noviembre 2011, la Compaiiia ha constituido Medcomtech Italia SRL como plataforma de introduccion de
productos avanzados en las areas de ortopedia, traumatologia y neurocirugia en Italia, y MCTPOR
Unipessoal Lda para crecer en el mercado portugués. El saldo de inversiones en empresas del grupo a
largo de plazo de 15.000 euros corresponde a estas participaciones.
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b. Activo corriente

Medcomtech trabaja con la mayoria de sus proveedores bajo exclusividad con el compromiso de comprar
cantidades minimas de productos. La modalidad de suministros sucesivos a los centros hospitalarios, tal
como se describe en el apartado 1.6.7.3 del Documento Informativo de Incorporacion con fecha 10 de
marzo 2010, requiere que Medcomtech mantenga un depésito de productos sanitarios en los quiréfanos
de los centros hospitalarios y le obliga por lo tanto a mantener un almacén propio importante.

El saldo de las existencias a 31 de diciembre 2011 representaba 194 dias de la facturacion neta del
ejercicio 2011.

La Compafiia sufre importantes retrasos en los pagos por parte de las distintas administraciones
sanitarias. Considerando que gran parte de las ventas repercuten un VA del 8%, el saldo a 31 de
diciembre 2011 supone un periodo medio de cobro de 333 dias.

2) Patrimonio neto y Pasivo

a. Patrimonio Neto

Fondos propios 11.891,8 12,0448
Capital 88,0 88,0
Prima de emision 9.275,7 9.275.7
Reservas 1.574,0 3.041,2

Legaly estatutarias 139,3 1393

Ofras Reservas 14347 29019
Acciones y Parficipaciones en patrimonio propias - 53,0 - 538,3
Resultado del ejercicio 1.490,1 178,2

A 31 de diciembre 2011, los fondos propios representan el 43,3% del total balance.

b. Pasivo

(en miles de euros)

PATRIMONIO NETO 11.891,8  541% 120448 43,3%
PASIVO NO CORRIENTE 21354 9,7% 2.206,0 7.9%
Deudas a largo plazo 2.076,0 21276

Deudas con entidades de credito y leasings 8286 21205

Derivados 74 71

Prestamo ENISA 1.240,0 -
Pasivos por impuesto diferido 594 784
PASIVO CORRIENTE | 7.9668  362% 135650 48,8%
Deudas a corto plazo 51743 10.673,9

Deudas con entidades de credito y leasings 51232 8.105,1

Derivados 511 283

Prestamo ENISA - 1.240,0

Prestamo convertible - 1.003,3

Otras deudas - 27,2
Acreed: y otras apagar 27926 2.891,1

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 21,9939 100%  27.8158 100%
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El saldo de deudas a corto plazo incluye un préstamo de 1.240.000 euros otorgado por la Empresa
Nacional de Innovacion, S.A. (ENISA), que tiene un vencimiento Unico al 30 de septiembre de 2012; la
Compainia esta preparando una solicitud ante ENISA de refinanciacion de este préstamo a largo plazo.

Este saldo incluye también un préstamo convertible otorgado a Lucky Town, S.L. tal como consta en el
hecho relevante publicado con fecha 30 de enero de 2012. Este préstamo incluye una opcion de
capitalizarse en el momento de la ampliacién de capital aprobada por el Consejo de Administracion de la
Compaiiia el 20 de enero de 2012 como consta en el hecho relevante publicado el pasado 16 de marzo
de 2012.

3) Estado de Flujos de efectivo

En la siguiente tabla se muestra el desglose del Estado de Flujos:

(en miles de euros)

Resuliado del ejercicio antes de impuestos 1.796,2 256,1
Ajustes al resultado 667,9 1.378,1
Cambios en el capital corriente -7.158,7 -4.464.8
Ofros flujos de efectivo de las actividades de explotacion -969,2 -763,5

FLUJOS DE EFECTIVODE LAS

Pagos por inversiones -3.062,3 -1.652,2
Cobros por desinversiones 3289 40

Cobros y pagos por insfrumenios de patrimonio 6.691,0 -252
Cobros y pagos por instumenios de pasivo financiero 1.645,5 5.268,1

El fluo de efectivo de las actividades de explotacion suma ajustes al resultado en concepto
principalmente de amortizacion del inmovilizado, correcciones valorativas por deterioro, resultados por
bajas y enajenaciones del inmovilizado, gastos financieros y variacion del valor razonable en instrumentos
financieros.

La mayor parte del negocio de la Compariia esta representado por ventas a hospitales publicos y, al igual
que el resto de empresas que operan en el sector publico sanitario, Medcomtech sufre retrasos en los
pagos de las distintas administraciones sanitarias. Esta situacion provoca un desequilibrio del capital
circulante y necesidades recurrentes de financiacion que llevan la Compafiia a estar fuertemente
enfocada en el andlisis pormenorizado de su cartera de clientes, categorizando e incentivando la gestion
de cobro segun la antigiiedad de la deuda.

Tal y como consta en el hecho relevante publicado con fecha 30 de noviembre de 2011, Medcomtech
sigue también una politica de diversificacion de clientes, buscando equiparar el peso de los sectores
plblicos y privados en su cartera de clientes, con el objetivo de mejorar su plazo de cobro. La Compaiia
estad implementando una politica de cambio en su red comercial, destinada a la reduccién de la
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dependencia en su volumen de negocio del sector pablico e incentivando las ventas en sectores privados,
mutuas y centro de salud concertados. Fruto de esta politica comercial, el peso del sector piblico ha
disminuido, pasando de representar el 68% de la facturacion a 31 de diciembre de 2010 a representar un
57% para el ejercicio cerrado a 31 de diciembre de 2011.

A continuacion el detalle de la gestion de circulante por parte de la Compaiiia:

198

Periodo medio de cobro (2) 294 333
Periodo medio de pago (3) 141 120

(1) Calculado con base en el saldo de Existencias y el Importe Neto de la Cifra de Negocio de las cuentas anuales.

(2) Calculado con base en el saldo de Deudores Comerciales y Otras Cuentas a Cobrar y el Importe Neto de la Cifra de Negocio corregido del
impacto del IVA (8%) de las cuentas anuales.

(3) Calculado con base en el saldo de Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar y la suma de Aprovisionamientos y Otros Gastos de
Explotacion de las cuentas anuales.

El estado de los flujos de efectivo demuestra el uso que la Compafiia esta haciendo de los recursos
captados y que son, principalmente, financiar sus necesidades de circulante consecuente con el
crecimiento de la cifra de negocio e invertir en instrumentales, motor de su crecimiento.

C. Hechos posteriores al cierre de los presentes estados financieros

Con fecha 23 de febrero de 2012, la Compaiiia ha formalizado un préstamo convertible en acciones con
la sociedad Mercury-Capital, S.L. por importe de 1.500.000 euros.. Este préstamo incluye una opcion de
capitalizacion si venciese anticipadamente como consecuencia de producirse la ampliacién de capital
aprobada por el Consejo de Administracion de la Compaiiia el 20 de enero de 2012 como consta en el
hecho relevante publicado el pasado 16 de marzo de 2012. Tanto Mercury-Capital, S.L. como Lucky
Town, S.L. se han comprometido a capitalizar sus préstamos en el momento de la ampliacion de capital.



